
                                                                                                                                      
 
 
• In sämtlichen Märkten - starkes Wachstum des Neugeschäfts im zweiten 

Quartal 2010 
• Neugeschäft der GRENKE Gruppe beträgt im ersten Halbjahr 2010  325,6 

Mio. EUR. Deckungsbeitrag (DB) 2 des Neugeschäfts der GRENKE Gruppe 
erreicht im ersten Halbjahr 2010  50,2 Mio. EUR und ist mit einer DB2-Marge 
von 16,1 % (Leasingsparte) unverändert auf hohem Niveau 

• Erfolgreich am Refinanzierungsmarkt positioniert 
 
Baden-Baden, den 2. Juli 2010: Im ersten Halbjahr 2010 betrug das 
Neugeschäftsvolumen der GRENKE Gruppe (inkl. Franchisepartner) – das ist die 
Summe der Anschaffungskosten neu erworbener Leasinggegenstände und 
Factoringvolumen – 325,6 Mio. EUR (1. HJ-2009: 228,5 Mio. EUR), das entspricht einem 
Wachstum von 42,5 %. Der Wachstumstrend des ersten Quartals 2010 setzt sich somit 
eindruckvoll fort. Auf Basis des guten Neugeschäfts im ersten Halbjahr 2010 heben wir 
unser Wachstumsziel für das Neugeschäft an und halten für 2010 ein Wachstum des 
Neugeschäfts in der Gruppe inklusive Franchisepartner von deutlich über 20 % für 
erreichbar. Die derzeitige Wettbewerbssituation und die steigende Nachfrage nach 
Leasingfinanzierungen erlauben uns das avisierte Wachstumsziel mit begrenztem Risiko 
und überdurchschnittlichen Deckungsbeiträgen zu erreichen. 
 
Die Grundlage für ein kraftvolles Wachstum bildet unsere starke Bilanz und die 
Diversifizierung der Refinanzierungsquellen. Erneut konnten wir auch im zweiten Quartal 
unsere Fähigkeit zur Refinanzierung unter Beweis stellen. Im Juni platzierten wir 
erfolgreich eine 100 Mio. EUR Anleihe. Die 20%ige Überzeichnung verdeutlicht die 
Attraktivität von GRENKELEASING für die Investoren auch vor dem Hintergrund, dass 
die Emission zu einem Zeitpunkt und in einem Umfeld erfolgte, in welchem es nur 
wenigen Unternehmen gelungen ist den Kapitalmarkt zu nutzen. Durch die erfolgreiche 
Positionierung am Refinanzierungsmarkt haben wir die Voraussetzungen für unser 
weiteres Wachstum geschaffen. 
 
Die Entwicklung der DB1 und DB2 Margen im ersten Halbjahr 2010 verdeutlicht, dass die 
Wachstumsorientierung nicht zu Lasten der Profitabilität geht. Die DB-Margen sind 
weiterhin überdurchschnittlich und dies ohne in ausgewählten Märkten unsere strengen 
Risikokriterien außer Acht zu lassen. Das hervorragende Neugeschäftswachstum von 
42,5 % gegenüber dem ersten Halbjahr des Vorjahres stellt auch im Vergleich mit dem 
Vorkrisenjahr 2008 ein deutliches Wachstum dar. 
 
Das internationale Geschäft hat mit einem Anteil von 59,4 % (Vorjahr 46,8 %) zum 
Neugeschäft der GRENKE Gruppe beigetragen und deutlich die 50%-Marke 
überschritten. Eine Steigerung des DB2 von 54,3 % veranschaulicht eindrucksvoll die 
Profitabilität unseres Auslandsgeschäfts. Der Wachstumstrend in unseren größten 
Auslandsmärkten Frankreich, Italien und Großbritannien setzt sich unvermindert fort. 
 
Die GRENKE Gruppe verzeichnete im ersten Halbjahr 2010  98.678 Leasinganfragen 
(davon Ausland 67.448), aus denen 41.491 neue Leasingverträge (davon Ausland 
27.434) generiert wurden. Der Mittelwert pro Leasingvertragsabschluss lag bei rund 
7.450 EUR und ist gegenüber dem Vorjahr gestiegen (1.HJ-2009: 7.145 EUR).  



 
Die Zahl der Anfragen – welche die Nachfrage nach Leasingfinanzierungen 
widerspiegelt - ist im ersten Halbjahr 2010 gegenüber Vorjahr um 36,8 % gestiegen. 
Insbesondere in unseren Auslandsmärkten mit einem Anstieg der Anfragen um 54,4 
% gegenüber dem Vorjahr zeigen sich nachhaltig unsere starke Stellung in den 
jeweiligen Märkten und die  Marktanteilsgewinne die wir erzielen. Die 
Umwandlungsquote (Anfragen in Verträge) beträgt im ersten Halbjahr 2010  42 % 
und liegt u.a. aufgrund des gestiegenen Anteils der Auslandsmärkte weiterhin unter 
unserer Zielmarke, zeigt jedoch die gewünschte Entwicklung. Die 
Umwandlungsquote ist grundsätzlich in unseren ausländischen Märkten niedriger als 
die Konzernumwandlungsquote, da wir in jungen Märkten noch nicht so bekannt sind 
und in einzelnen Auslandsmärkten die vorsichtige Risikopolitik beibehalten. 
 
Die in 2010 bereits begonnene Expansion in einzelnen europäischen Märkten 
konnten wir im zweiten Quartal weiter fortsetzen. Wie angekündigt haben wir zu 
Beginn des zweiten Quartals in Italien – mit der Eröffnung von Verona – unseren 
vierten Standort etabliert. Das Neugeschäft unseres Franchisepartners in Portugal 
wächst weiterhin sehr schnell, so dass dort eine Zellteilung vorgenommen werden 
konnte. In Porto wurde ein zweiter Standort eröffnet. Im Verlauf des Geschäftsjahres 
2010 sind weitere Zellteilungen in unseren internationalen Standorten geplant um 
uns in diesen Märkten noch stärker zu positionieren. 
 
Neugeschäft in Mio. EUR 
 
 1.HJ-2010 1.HJ-2009 Veränderung in %
GRENKE Gruppe inkl. Franchisepartner 325,6 228,5 42,5
- davon Deutschland 132,2 121,6 8,7
- davon Ausland 193,4 107,0 80,8
GRENKE Gruppe Leasingsparte * 309,1 201,8 53,2
Franchisepartner** 27,8 20,5 36,0
Factoringvolumen(Deutschland) 16,4 26,7 -38,4
Einlagevolumen GRENKE BANK  134,6 76,9 75,1
 
* exkl. Factoring 
 
** Das Factoring-Neugeschäft ist nicht mehr im Volumen der Franchisepartner 
enthalten, da wir im August 2009 den Franchisepartner übernommen haben. Die 
Zahlen wurden auf Jahresbasis 2009 angepasst. 
 
Neugeschäft aus Leasing nach Auslandsmärkten in Mio. EUR 
 
 1. HJ-

2010
1.HJ-
2009

Veränderung in % 

Frankreich 74,1 39,7 86,8 
Schweiz 9,2 6,8 35,7 
Italien 29,9 11,2 167,6 
Spanien (inkl. Franchise Madrid) 9,1 7,1 28,2 
Großbritannien  15,8 5,4 189,8 
Polen 5,4 5,3 0,9 
Niederlande 6,9 5,4 28,0 
Portugal (Franchisepartner) 12,3 8,3 48,0 



 
Die DB1-Marge des Leasinggeschäftes der GRENKE Gruppe (Deckungsbeitrag 1 zu 
Anschaffungswerten) hat im ersten Halbjahr 2010 mit 11,2 % unsere Zielmarge von 
10 % deutlich überschritten und einen Wert von 34,8 Mio. EUR erreicht (1.HJ-2009: 
27,7 Mio. EUR – Vergleichszahl Leasinggeschäft). Der entsprechende DB2 beträgt 
49,9 Mio. EUR und ist gegenüber dem ersten Halbjahr 2009 um 26,5 % gestiegen.  
 
Um die Chance durch deutliches Wachstum nachhaltig Marktanteile zu gewinnen 
nutzen zu können, haben wir die DB2-Vorgaben etwas reduziert. Mit einer DB2-
Marge von 16,1 % liegen wir weiterhin deutlich über dem Durchschnitt vor der Krise.  
 
Entwicklung des Deckungsbeitrags 2 (DB2) in Mio. EUR 
 
 1. HJ-2010 1.HJ-2009 Veränderung in %
GRENKE Gruppe inkl. Franchisepartner 50,2 39,7 26,4
- davon Deutschland 16,1 17,6 -8,6
- davon Ausland 34,1 22,1 54,3
GRENKE Gruppe Leasingsparte* 49,9 39,4 26,5
Franchisepartner** 4,7 3,8 24,3
Frankreich 13,3 9,0 47,9
Schweiz 1,9 1,5 32,1
Italien 4,3 1,8 144,0
Spanien (inkl. Franchise Madrid) 1,5 1,3 17,8
Großbritannien 3,0 1,2 149,7
Polen 0,6 0,7 -8,5
Niederlande 1,3 1,2 12,9
Portugal (Franchisepartner) 2,5 2,0 20,5
 
* exkl. Factoring 
 
** Das Factoring-Neugeschäft ist nicht mehr im Volumen der Franchisepartner 
enthalten, da wir im August 2009 den Franchisepartner übernommen haben. Die 
Zahlen wurden auf Jahresbasis 2009 angepasst. 
 
Die Ertrags-Marge bezogen auf das Factoringvolumen von 16,4 Mio. EUR betrug 2,3 
% (1.HJ-2009: 1,8 %). Diese Marge bezieht sich auf den durchschnittlichen Zeitraum 
eines Factoring-Geschäftes von ca. 38 Tagen (1.HJ-2009: ca. 35 Tage).  
 
Die im März 2010 begonnene  Zusammenarbeit mit der NRW.Bank hat sich 
erfreulich entwickelt. Durch diese Kooperation können erstmals kleine und mittlere 
Unternehmen sowie Freiberufler in NRW Fördergelder in Anspruch nehmen, wenn 
sie betriebliche Neuanschaffungen über Leasing finanzieren. Von dieser Möglichkeit 
haben in den letzten 4 Monaten mehr als 600 Unternehmen gebrauch gemacht und 
konnten zukunftsgerichtete IT-Investitionen zu besonders günstigen Bedingungen 
leasen. Dieses Projekt macht auch deutlich, welche Möglichkeiten zum Ausbau des 
Angebots für unsere Kunden wir uns mittels der GRENKE BANK eröffnen, neben der 
Diversifizierung unseren Refinanzierungsquellen. Im ersten Halbjahr 2010 haben wir in 
der GRENKE BANK AG einen Einlagenbestand von 134,6 Mio. EUR erreicht (1.HJ-
2009: 76,9 Mio. EUR), nahezu stabil gegenüber dem ersten Quartal 2010 mit 132,7 
Mio. EUR. 
 



„Die GRENKE Gruppe ist voll auf Wachstumskurs was die Steigerungsraten des 
Neugeschäfts und der Deckungsbeiträge des ersten Halbjahres 2010 eindrucksvoll 
belegen. Diese Entwicklung veranlasst uns die Prognose des 
Neugeschäftswachstums in der Gruppe inklusive Franchisepartner von 15 % auf 
deutlich über 20 % anzuheben. Besonders erfreulich ist die Tatsache, dass wir  nicht 
nur gegenüber dem Rezessionsjahr 2009 wieder zugelegt haben, sondern auch das 
Neugeschäftsvolumen im Vorkrisenjahr 2008 um 14,6 % erheblich übertroffen haben. 
Dies ist uns gelungen bei überdurchschnittlichen DB-Margen und ohne das 
Risikoprofil des Neugeschäfts außer acht zu lassen. Von dieser Konstellation können 
wir in Zukunft profitieren, denn die Nachfrage nach Leasing ist unverändert stark.“, 
erläuterte Dr. Uwe Hack, stellvertretender Vorstandsvorsitzender der 
GRENKELEASING AG. 
 
Zur weiteren Erläuterung: 
 
„Die Basis für diesen Wachstumskurs bildet unsere Bilanzkraft und die Verfügbarkeit 
von Refinanzierungsmitteln. Wir haben zu Beginn des Jahres einen ABS-Bond 
platziert und kürzlich eine Anleihe in Höhe von 100 Mio. EUR begeben. Diese 
erfolgreiche Nutzung unserer kapitalmarktorientierten Refinanzierungsmittel belegt, 
dass für Emittenten mit gutem Standing wieder ausreichend Mittel zur Verfügung 
stehen. Mit der internationalen Expansion und der Möglichkeit neue Finanzierungs- 
und Anlageangebote für unsere Kunden anzubieten, sind die Weichen für Wachstum 
von Geschäftsvolumen und Ertrag über das Jahr 2010 hinaus gestellt.“, beschreibt 
Dr. Uwe Hack weiter die Perspektiven der GRENKE Gruppe. 
 
Den ausführlichen Quartalsfinanzbericht zum 30. Juni 2010 wird das Unternehmen 
am 29. Juli 2010 veröffentlichen. 
 
Für Rückfragen wenden Sie sich bitte an: 
 
Renate Hauss 
Telefon: +49 7221 5007-204 
Telefax: +49 7221 5007-112 
E-Mail: investor@grenke.de 
Internet: http://www.grenke.de; http://www.grenkebank.de; 
http://www.grenkefactoring.de 
 
 
GRENKE Gruppe 
 
Die GRENKE Gruppe ist ein breit diversifizierter Anbieter von Finanzdienstleistungen 
für kleinere und mittlere Unternehmen sowie für Privatkunden.  
 
Die GRENKE Gruppe umfasst die in vierzehn europäischen Ländern aktiven 
Gesellschaften des GRENKELEASING Konzerns und ist darüber hinaus mittels 
eines Franchise-Systems in weiteren sieben Ländern Europas vertreten. Inklusive 
ihrer Franchisepartner ist die GRENKE Gruppe mit 20 Standorten in Deutschland 
sowie mit insgesamt 38 Standorten im Ausland präsent.  
 



Die Service-Palette des GRENKELEASING Konzerns (ohne Franchisepartner) deckt 
das Small Ticket IT-Leasing und Factoring ab sowie – über die GRENKE BANK AG – 
klassische Online-Bankdienstleistungen.  
 
Die GRENKE BANK AG gehört seit Beginn 2009 zum GRENKELEASING Konzern. 
 
Im Bereich des Small Ticket IT-Leasing, für Produkte wie PCs, Notebooks, Kopierer, 
Drucker oder Software mit relativ kleinen Objektwerten, nimmt die banken- und 
herstellerunabhängige GRENKE Gruppe eine führende Marktposition in Europa ein. 
Ihre Angebotspalette wird durch das Fahrzeugleasing eines ihrer Franchisepartner 
abgerundet. 
 
Die GRENKELEASING AG ist im Prime Standard der Frankfurter Wertpapierbörse 
notiert und gehört dem SDAX an. 
 
Die Aktien der GRENKELEASING AG sind im SDAX der Frankfurter 
Wertpapierbörse unter dem Kürzel GLJ, ISIN DE0005865901, notiert. 
 
Informationen zur GRENKE Gruppe und zu den Produkten sind im Internet unter 
http://www.grenke.de, http://www.grenkebank.de, http://www.grenkefactoring.de 
abrufbar 
 


