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GRENKELEASING AG: Neugeschäft entsprechend den Erwartungen um 9,6 % 
in den ersten neun Monaten 2006 gestiegen.  
 
 
Baden-Baden, den 4. Oktober 2006: Mit einem Neugeschäftsvolumen von 332,7 Mio. 
EUR - das ist die Summe der Anschaffungskosten neu erworbener 
Leasinggegenstände und Forderungen - beendete die GRENKELEASING die ersten 
neun Monate 2006 (Vergleichszeitraum 2005: 303,6 Mio. EUR ). Das entspricht 
einem Wachstum des Neugeschäfts von 9,6 % gegenüber dem Vergleichszeitraum 
des Vorjahres. 
 
Der Konzern verzeichnete ein nach wie vor dynamisches Auslandsgeschäft. 
Insgesamt konnten die Auslandsmärkte gegenüber dem Vorjahr ein Wachstum von 
21,4 % aufweisen und zum Konzernneugeschäft mit einem Anteil von 35,1 % (9M-
2005: 32,0 %) beitragen. Die französische Tochtergesellschaft erreichte ein 
Wachstum von 25,0 %. In der Schweiz wuchs das Geschäft um 5,9 %, während in 
Deutschland das Neugeschäft um 4,1 % ebenfalls leicht anstieg.  
 
Das von Franchisepartnern generierte Neugeschäft stieg um 205,8 % auf 34,6 Mio. 
EUR (9-Monate 2005: 11,3 Mio. EUR).  
 
Die DB1-Marge (Deckungsbeitrag1 zu Anschaffungswerten) hat in den ersten neun 
Monaten 2006 wieder unsere Zielmarge von 10 % überschritten. Sie betrug in den 
ersten neun Monaten 2006  34,1 Mio. EUR (9-Monate 2005: 35,4 Mio. EUR). 
 
Den ausführlichen 9-Monatsbericht 2006 wird das Unternehmen am 26. Oktober 
2006 veröffentlichen. 
 
Der Vorstand 
 
Für Rückfragen wenden Sie sich bitte an: 
 
Renate Hauss 
Tel: 07221/5007-204 
Fax: 07221/5007-112 
Email: investor@grenkeleasing.de 
Internet: http://www.grenkeleasing.de 
 
Ende der ad-hoc  
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„Erwartungsgemäß hat sich die Wachstumsdynamik des Neugeschäfts im 3. Quartal 
etwas verlangsamt. Maßgeblich dafür war, neben der üblichen Saisonalität der 
Sommermonate, die Umsteuerung des Vertriebes auf eine noch stärkere Betonung 
des Return on Equity (Eigenkapitalrendite). Dies hatte eine dämpfende Wirkung auf 
das Volumenwachstum, wir erwarten aber bereits für das abgelaufene Quartal eine 
positive Wirkung auf die Profitabilität des Neugeschäftes, die sich im DB2 zeigen 
wird. Trotz dieser abschwächenden Wirkung auf das Neugeschäftswachstum gehen 
wir für das Gesamtjahr 2006 davon aus, sowohl unser Volumenziel beim 
Neugeschäft (Wachstum von ca. 10%) als auch das Ziel eines zweistelligen 
Gewinnwachstums zu erreichen“, erläuterte Dr. Uwe Hack, Mitglied des Vorstandes 
der GRENKELEASING AG.  
 
Der Konzern verzeichnete in den ersten neun Monaten 2006  83.231 
Leasinganfragen (davon Ausland 34.687), aus denen 42.310 neue Leasingverträge 
(davon Ausland 15.761) generiert wurden. Der Mittelwert pro Vertragsabschluss lag 
bei rund 7.864 EUR und ist damit gegenüber dem Vorjahr weiter angestiegen (9-
Monate 2005 = 7.364 EUR). 
 
Ferner hat die Rating-Agentur Standard & Poor’s nach detaillierter Analyse unseres 
Geschäftsmodells unser Emittentenrating von BBB+ mit stabilem Ausblick bestätigt. 
Zusammen mit der sehr erfolgreichen Emission unseres ersten ABS-Bondes im 
August  haben wir damit die Weichen für eine weiterhin günstige Refinanzierung 
geschaffen. 
 
Das Unternehmen ist nunmehr in sechzehn europäischen Ländern tätig. In 
Deutschland ist GRENKELEASING in 20 Städten vertreten. Neben sechs 
Niederlassungen in Frankreich und drei Niederlassungen in der Schweiz arbeitet das 
Unternehmen mit Tochtergesellschaften in Österreich, Italien, Tschechien, Spanien, 
den Niederlanden, Dänemark, Schweden, Irland und Belgien. In Großbritannien, 
Polen, Norwegen und Ungarn ist GRENKELEASING mittels eines Franchise-
Systems präsent.  
 
GRENKELEASING bietet vorwiegend Verträge im Small-Ticket-IT-Leasing, für 
Produkte wie PCs, Notebooks, Kopierer, Drucker oder Software mit relativ kleinen 
Objektwerten an. Das Unternehmen ist Marktführer in diesem Marktsegment in 
Deutschland und in der Schweiz. Die GRENKELEASING AG ist im Prime Standard 
der Frankfurter Wertpapierbörse notiert und gehört dem SDAX an. 
 
Informationen zum Unternehmen und zu den Produkten sind im Internet unter 
http://www.grenke.de abrufbar. 
 


